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MARCHE 2023 (Date a date)

Gammes de produits | Objectif CA (sur 12 mois) Remise commande d'implantation
¢ Disse ) ]
b Plcot Marché PICOT — Remise sur facture
Picot 35% Implantation lait et

diversification

Marché DELICAL — Remise sur facture*

5 000€ 30% 280 €
Delical 6500 € 33% 330€
9000 € 35% 490 €

*hors Nutra’cakes, Maltodextridine et Renal Instant : tarifs nets.

ENAVOIRS CONDITIONS RFM
noetle Delical 2% 4% Si CA DELICAL > 15 000 € et 40 Références
L Picot 3% 4% Si CA PICOT > 11.000€ avec 20 références*

EN AVOIR € CONDITIONS RFM
Si engagement CA du MARCHE DELICAL est dépassé de 10% et 40
2% 4% S *
Références
% Si engagement CA du MARCHE DELICAL est dépassé de 20% et 40
Delical 6% 8% Références*
: Si engagement CA du MARCHE DELICAL est dépassé de 30% et 40
Clients 2 8% 10% Références*
Marques
+
2% 4% CA > 3.500€ et 20 Références
Picot 6% 8% CA > 5.500€ et 20 références
8% 10% CA > 11.000€ et 20 références

Ce document est destiné uniquement aux adhérents du groupement RPM et ne peut-étre diffusé a un tiers sans l'accord explicite de RPM



Delical

UNE MARQUE QUI FACILITE LE CONSEIL

v" Des produits variés, bons et bien remboursés
v" Codes couleurs faciles a décoder
v" Packs dé-médicalisés attrayants

CONCENTRE ENPROTEIES [ sanssucess
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» ENINITIATION DE » VARIETE ET GOUT » DIABETE
TRAITEMENT

UNE DEMARCHE MERCHANDISING POUR FACILITER LE CONSEIL

Une recommandation merch adaptée a Une équipe de merchandisers dédiés
la catégorie en officine

i -' > / : : \ 1 :.’i -
Pour accompagner les pharmacies
sur leurs problématiques spécifiques

Uexpertise Delical au service de la
compréhension de la catégorie

NOTRE PLAN DACTIONS 2023

3 RENO Animation de nos piliers autour d’offres avec UG toute I'année
1 INNO 3; gn 2023 !
\3
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Livraison Janvier - Mars Avril - AoGt Septembre - Décembre
ement Boissons
o mmh OP Boissons Fruitées + desserts type lactés =
-

Promotions

___OP stockage gamme
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OPTIMISATION DES CONDITIONS COMMERCIALES

Delical P iCOl'
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[ ReM Adre } [ 10 % en UG ] 10% en UG
[ RFA groupement ] [ 25% ]

j

Enfre 5% et 12 % [ entre 15% et ]

33%
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p'co LA MATERNITE, UN PUISSANT LEVIER DE RECRUTEMENT
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Laprésou:ceon maternité: 1 maman surz 5 o { e
driver n°1 exposée aux marques g e
dans la décision d'achat de laitinfantile ala °
de la 1** boite de lait maternité P.cot
arrive en maternité
etseraprésentdans
70% des mamans conservent S
lamarque ala sortie de la maternité 1 materf“te sur 3
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